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Ferro-alloys.-Ferromolybdenum

Diamonds, whether or not worked-Other

Undenatured ethyl alcohol -Spirits 
obtained by distilling grape 

Unrefined copper; copper anodes for 
electrolytic refining

Copper ores and concentrates

Articles of jewellery and parts-Of other 
precious metal

Portland cement, aluminous cement, -
Other

Molybdenum and articles thereof-Waste 
and scrap

Synthetic rubber and factice derive-Other

Parts suitable for use solely or pr-Other

Molybdenum ores and concentrates.-
Other

Unused postage, revenue or similar

Brassières, girdles, corsets, brace-
Brassières

Electrical apparatus for line telephony-
Parts

Molybdenum and articles thereof-
Unwrought molybdenum

Coffee, whether or not roasted or d-Not 
decaffeinated
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Ð³Ù³ßË³ñÑ³ÛÇÝ ßáõÏ³ÛáõÙ Ð³Û³ëï³ÝÇ Ù³ëÝ³µ³ÅÝÇ ï³ñ»Ï³Ý ³×Á, 2005-09

²ñï³Ñ³ÝíáÕ ³åñ³ÝùÝ»ñÇ Ý»ñùÇÝ ³é³ç³ñÏÇ ¢ 
ÙÇç³½·³ÛÇÝ å³Ñ³Ýç³ñÏÇ ³×Á, 2005-09

WINNERS IN DECLINING 

SECTORS

LOSERS IN DECLINING SECTORS

LOSERS IN GROWING 

SECTORS

WINNERS IN GROWING SECTORS

Top 20 true exports * with RCA>1 shown

* "True" exports = 6-digit HS2002 products with export value>$5,000 for 3 out of 5 years; "top 20" = highest export value totals over 5 years

Scale: $140M/year

WINNERS IN DECLINING 

SECTORS

LOSERS IN DECLINING SECTORS

LOSERS IN GROWING 

SECTORS

WINNERS IN GROWING SECTORS

Top 20 true exports * with RCA>1 shown

* "True" exports = 6-digit HS2002 products with export value>$5,000 for 3 out of 5 years; "top 20" = highest export value totals over 5 years

Aluminium Foil, Rolled but 
not further worked

Gold - Other unwrought 
forms



Undenatured ethyl alcohol-Spirits obtained by 
distilling grap

Synthetic rubber and factice derive-Other

Parts suitable for use solely or pr-Other

Unused postage, revenue or similar 

Brassières

Electrical apparatus for line telephony-Parts

Coffee, whether or not roasted-Not decaffeinated

Carboys, bottles, flasks, jars, pot-Other

Mineral waters, not containing added sugar or 
flavoured

Crustaceans, whether in shell or no-
Other, including flours, meals and 

Cigarettes containing tobacco

Antiques of an age exceeding one hundred

Electrical apparatus for line telephony-Other

Apricots

Jams, fruit jellies, marmalades, fr-Other

Carpets and other textile floor cov-Of wool or fine 
animal hair

Tubes, pipes and hollow profiles, s-Line pipe of a 
kind used for oil or

Cheese and curd.-Other cheese

Worked monumental or building stone-
Marble, travertine and alabaster

Tomatoes prepared or preserved-Other
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Ð³Ù³ßË³ñÑ³ÛÇÝ ßáõÏ³ÛáõÙ Ð³Û³ëï³ÝÇ Ù³ëÝ³µ³ÅÝÇ ï³ñ»Ï³Ý ³×Á, 2005-
2009

è»ëáõñëÝ»ñÇ íñ³ ãÑÇÙÝí³Í ³ñï³Ñ³ÝíáÕ ³åñ³ÝùÝ»ñÇ 
³½·³ÛÇÝ ³é³ç³ñÏÇ ¢ ÙÇç³½·³ÛÇÝ å³Ñ³Ýç³ñÏÇ ³×Á, 2005-09

WINNERS IN DECLINING 

SECTORS
LOSERS IN DECLINING SECTORS

LOSERS IN GROWING 

SECTORS

WINNERS IN GROWING SECTORS

Only top 20 true non-resource-based exports * with RCA>1 shown

* "True" exports = 6-digit HS2002 products with export value>$5,000 for 3 out of 5 years; "top 20" = highest export value totals over 5 years; "non-resource-based" = excludes HS2002 codes: 25-27, 71, 74-81

Scale: $15M/year



Լոլիկ, պատրաստի կամ
պահածոյացված. Ուղղություններ

* Շրջանների դիրքը x-առանցքի վրա ներկայացնում է ներմուծողների արտահանման մասնաբաժինը, անկախ շրջանի
գույնից



Խաղողի գինու զտումից ստացված սպիրտը. 

Ուղղությունները

* Շրջանների տեղադիրքը x-առանցքի վրա ներկայացնում են ներմուծողի` արտահանման բաժինը` անախ շրջանի գույնից



Կենտրոնական Ասիային
նվիրված նախորդ

զեկույցից ձեռքբերված
գիտելիքները



Զեկույցը մեկ նախադասությամբ

Կենտրոնական Ասիայում
առևտուրը զարգացնելու

ուղին զարգացած
քաղաքները և նրանց

մեկուսացված շրջանները
տարածաշրջանային
շուկաներին կապելն է



Ինչու՞ այս եղանակով



Ինչու՞ այս եղանակով

Հայացք աշխարհի տնտեսական քարտեզին

Կենտրոնական Ասիա



Աշխատելով 3 D-րի հետ Կենտրոնական Ասիայում
Ինչ է զեկույցն առաջարկում

 Density (խտություն) → Կենտրոնանալ երկու առաջատար, 

զարգացած քաղաքների վրա (Ալմաթի և Աստանա
Ղազախստանում, Բիշկեկ և Օշ Ղրղզստանում, և Դուշանբե և
Խուջանդ Տաջիկստանում)` հետազոտելու արտահանման
դիվերսիֆիկացիայի և առևտրի ավելի արդյունավետ կերպով
վերսկսելու տարբեր հնարավորությունները

 Distance (հեռավորություն) → Ավելի արդյունավետ կերպով
կապել զարգացած երկրներն իրենց գյուղատնտեսական
շրջանների հետ` տարածաշրջանի` գյուղատնտեսությանն
առնչվող միջոցառումների պոտենցիալն օգտագործելու
նպատակով

 Division (բաժանում) → Մակրո-տարածաշջրանները
(զարգացած քաղաքները և նրանց շրջանները) հիմնական
տարածաշրջանային շուկաներին (ինչպիսիք են, Չինաստանը, 

Հնդկաստանը, Ռուսաստանը և Թուրքիան) հյուսիս-հարավ
ճանապարհային միջանցքի երկայնքով



Ինչու՞ կենտրոնանալ
զարգացած

քաղաքների վրա



Ինչու՞ առաջատար, զարգացած քաղաքները

 Առաջատար, զարգացած քաղաքները Կենտրոնական
Ասիայում ամենադիվերսիֆիկացված

արտադրության վայրերն են → Դրանց վրա պետք
է հիմնվեն դիվերսիֆիկացիային ուղղված
քաղաքականությունները

 Առաջատար, զարգացած քաղաքները Կենտրոնական

Ասիայի հիմնական ելքի կետերն են → Նրանք
պետք է հանդիսանան տարածաշրջանում
կապի հիմնական օղակները



Առաջատար, զարգացած քաղաքները ամենա-

դիվերսիֆիկացված արտադրության վայրերն են

Source: Authors’ computations based on data from the

statistical agencies of Kazakhstan, the Kyrgyz Republic, and

Tajikistan.

Note: A location is extremely diversified if the Herfindhal

index is less than 0.1, moderately diversified if the index is

between 0.1 and 0.3, and extremely specialized if the index is

higher than 0.3.
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Հերֆինդալի ստանդարտացված համաթիվ ըստ շրջանների
Ավելի ցածր Համաթվի արժեք Ավելի մեծ դիվերսիֆիկացիա

Ղազախստան Ղրղզստան

Տաջիկստան



Առաջատար, զարգացած քաղաքները
հիմնական ելքի կետերն են

 Առաջատար քաղաքները ելքի կետեր են
ավտոճանապարհային (ձախ), ինչպես նաև օդային
երթևեկության համար (աջ). 



Ինչու՞ ընդգրկել
առաջատար քաղաքների
մեկուսացված շրջանները



Ինչու՞ առաջատար քաղաքների մեկուսացված
շրջանները

 Կենտրոնական Ասիան ունի համեմատական
առավելություններ գյուղատնտեսությանն
առնչվող միջոցառումների համար

 Կենտրոնական Ասիայում առաջատար
քաղաքները շրջապատված են բերրի
գյուղատնտեսական շրջաններով → Դրանք
պետք է իրականացնեն գյուղատնտեսությանն
առնչվող միջոցառումների ինտենսիվացում
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Միջին RCA, 2003-2007

Ապրանքներ ՂԱԶ ՂՐՂ ՏԱՋ
Հիմնական
շուկաները

Կաթ և կրեմ 17.40 ՂԱԶ
Թան, թթվեցրած կաթ և կրեմ 11.05 ՉԻՆ, ՂԱԶ,

Պանիր և կաթնաշոռ 3.63 ՉԻՆ, ՂԱԶ
Ընկուզեղեն, թարմ և չորացված 7.62 5.48 ՌՈւՍ, ԹՈւՐ
Խաղող, թարմ և չորացված 17.92 ՌՈւՍ
Խնձոր, տանձ, սերկևիլ, թարմ 3.75 ՌՈւՍ
Ծիրան, բալ, դեղձ 9.27 ՌՈւՍ
Այլ մրգեր, թարմ 6.47 ՌՈւՍ,ՀՆԴ

Մրգահյութեր (ներառյալ խաղողի մաճառը) 8.39

ԱԶ,ՌՈւՍ,
ԹՈւՐ

Տղամարդու և տղայի կոստյում, ամբողջական 9.35 ՂԱԶ
Կանանց և աղջիկների կոստյում, ամբողջական 5.49 ՀՆԴ, ՌՈւՍ
Կանանց և աղջիկների բլուզեր 16.02 ՌՈւՍ,ԹՈւՐ
Տարբեր պատրաստի ապրանքներ, ներառյալ
հագուստ 2.53 ՂԱԶ, ԹՈւՐ

Կենտրոնական Ասիան բացահայատված համեմատական
առավելություն ունի գյուղատնտեսական գործունեության որոշ

տեսակներում:

Նշում. RCA >1 վկայում է այդ ապրանքատեսակի գծով ունեցած
համեմատական առավելությունը



Առաջատար քաղաքները շրջապատված են
բերրի գյուղատնտեսական շրջաններով

Հողատարածքներ,

Աստանա, Ղազախստան

Հողատարածքներ,

Բիշկեկ, Ղրղզստան

Հողատարածքներ,

Դուշանբե, Տաջիկստան



Ինչու՞ կապվել
տարածաշրջանային
շուկաների հետ



Ինչու՞ տարածքային շուկաները

 Տարածքային ինտեգրումը կարող է օգնել միջոցառումներ
ձեռնարկել` ուղղված առաջարկի սահմանափակումներին, 

ինչպիսիք են ճիշտ ժամանակին հումքի և նյութերի
որակական և քանակական ապահովումը:

 Տարածքային ինտեգրումը առաջատար տարածքային
շուկաներին, ինչպիսիք են Չինաստանը, Հնդկաստանը, 

Ռուսաստանը, Թուրքիան, կարող է ելք տրամադրել դեպի
ավելի մեծ շուկաներ

→ Արդյունավետ տարածքային ինտեգրման համար. սկսել
փոքրից, մտածել լայն և աջակցել պակաս հաջողակներին
(WDR2009)

20



Սկսեք փոքրից, մտածեք գլոբալ. Հյուսիս-հարավ ավտոճանա-

պարհային միջանցք, տարածաշրջանային առաջարկի ծավալ-
ների աճի և գլոբալ շուկաների հետ կապվելու նպատակով
ինտեգրացիայի վեկտոր



Աջակցել պակաս հաջողակներին:  

զարգացնել Ալմաթայի տարածաշրջանային
ներուժը

22

Առարկա

Վերջնակետ

Դելի Ստամբուլ Մոսկվա Ուռումքի

Օդային (ԱՄՆ դոլար 1 կիլոգրամի դիմաց) a 2 1.90 2.20 2

Փոխադրումների քանակը 2 2 3 1

Շաբաթական տոննաժը (տոննա) 20+ 20+ 20+ 20+

Մինչև 20 տոննա քաշ ունեցող չոր բեռներ (ԱՄՆ
դոլար/տոննա)

n.a. 5,500 4,000 5,000

Մինչև 20 տոննա քաշ ունեցող սառեցված բեռներ (ԱՄՆ
դոլար/տոննա)

n.a. 6,500 4,500 6,000

Երկաթուղային (չոր բեռներ), 24 տոննա in 20-փութանոց
կոնտեյներ (USD/կոնտեյներ)

n.a. 4,000 2,000 1,500

Երկաթուղային, 55-տոննա 1 վագոնում (ԱՄՆ
դոլար/վագոն)

20,000 n.a. n.a. n.a.

Ստացման վայրի պահեստում պահպանման
ծաքսը(Ալմաթա) (ԱՄՆ դոլար/մ2/ամիս)

n.a. 5-9 n.a. n.a.

Վերամշակման վճարներ (ԱՄՆ դոլար) n.a. 0-200 n.a. n.a.

Արտահանման մաքսատուրքեր (ԱՄՆ դոլար) n.a. 50-500 n.a. n.a.

Կաշառք (ԱՄՆ դոլար) n.a. 300-1,000 n.a. n.a.

Այլ ծախսեր և վճարներ n.a. 0-50 n.a. n.a.

Գնահատված բեռնափոխադրման ծախսերը Ալմաթայի և հիմնական
տարածաշրջանային շուկաների միջև տրանսպորտային տարբեր տեսակներով, 2009

Աղբյուրը` Տվյալներ Գլոբալ զարգացման լուծումներ 2009.

n.a. = Հասանելի չէ
a Ծախսերը մոտավոր են



Ի՞նչ անել, որ դա տեղի
ունենա



Ի՞նչ անել, որ դա տեղի ունենա
Բոլոր երեք երկրներում անհրաժեշտ քաղաքականության
միջոցառումները

Տնտեսական աշխարհագրության ուղղությունները
Գործիքներ Քաղաքային մակարդակ

(մեծ քաղաք)

Շրջանային մակարդակ

(քաղաք-շրջան)

Տարածաշրջանային
մակարդակ

(քաղաք-արտաքին շուկաներ)

Ինստիտուտ Հանել ծառայությունների վրա
դրված սահմանա-փակում-

ները (ֆինանսներ; տելեկոմ; 

նյութատեխնիկական
ապահովում և պահեստա-

վորում; գործարար/ պրոֆե-

սիոնալ ծառայություն-ներ)

Ամրապնդել շրջանների
մակարդակով կազմա-

կերպումը նպաստել-
ու/կոորդինացնելու առա-

ջատար քաղաք-շրջան
փոխհարաբերությունները

Հիմնադրել Հյուսիս-Հարավ
միջանցքի կառավարման
ինստիտուտ

Մշակել կանոնադրություն` 

տարածաշրջանային բեռ
նափոխադրումների միա
վորման ծառայությունների
խթանման նպատակով

Ենթակառուցվածք Ներդնել համապատասխան
ենթակառուցվածքում
(քաղաքային
փոխադրումներ/տրանսպորտ
, ջրամատակարարման և
ջրահեռացման համակարգեր
և ջեռուցման համակարգեր, 

ելեկտրականություն)

Բարելավել առաջատար
քաղաքը և դրա շրջանն
իրար կապող
ճանապարհները

Բարելավել Հյուսիս-Հարավ
միջանցքի` վերանորոգման
կարիք ունեցող ճանապար-

հային հատվածները

Բարելավել Հյուսիս-Հարավ
միջանցքը Չինաստանին
միացնող ճանապարհները

Շարժառիթ Հիմնադրել Հատուկ
տնտեսական գոտիներ ի մի
տեսակ (ՀՏԳ) երկու
առաջատար քաղաքներում

Մշակել շուկայի տեղեկա-

տվության համակարգ
(գներ, քանակություններ, 

տեղադիրոեր) 

Բարենպաստ հետադարձ բեռի
ծառայություններ ղրղզ և տա-

ջիկ առևտրականներին ղազա-

խական բեռնատարների միջո-

ցով



Համաշխարհային
բանկը կկատարի այս
հետազոտությունը

Հայաստան-

Վրաստանի համար


